% Bundesministerium o
2> | fir Wirtschaft ITIM
und Technologie il renac

renewables academy

AHK-Geschéaftsreiseprogramm

Exportinitiative Erneuerbare Energien

des Bundesministeriums flr Wirtschaft und Technologie

eWa 6
 fa

e l= E:‘@a
‘\\ l'"

2. Halbjahr 2009

Programminformationen



Bundesministerium
fir Wirtschaft coO

und Technologie Mt renac

renewables academy

1. Das AHK-Geschéaftsreiseprogramm Erneuerbare Energien

Das AHK-Geschaftsreiseprogramm wird im Rahmen der Exportinitiative Erneuerbare Energien
durchgefuhrt und vom Bundesministerium fir Wirtschaft und Technologie (BMWi) gefdrdert. Die
Organisation der einzelnen Reisen erfolgt durch die deutschen Auslandhandelskammern (AHK) in
Zusammenarbeit mit dem Deutschen Industrie- und Handelskammertag (DIHK) und weiteren
Dienstleistern.

Das AHK-Geschaftsreiseprogramm Erneuerbare Energien unterstitzt lhr Unternehmen in
allen Phasen der AuslandsmarkterschlieBung. Dabei agieren die deutschen
Auslandshandelskammern als kompetente Ansprechpartner sowohl fur lhren Markteinstieg als
auch fur die Vertiefung und Erweiterung lhrer bereits bestehenden Geschéaftsbeziehungen im
Zielmarkt.

Die Kosten fur alle Leistungen der AHKn und der Dienstleister im Rahmen des
Geschaftsreiseprogramms tUbernimmt das BMW,i. Die teilnehmenden Unternehmen tragen
lediglich ihre Reisekosten (Flug, Transfer, Ubernachtung, Verpflegung).

2. Ablauf der AHK-Geschaftsreise

Das Kernstick der drei- bis funftagigen Geschéftsreise sind individuell vereinbarte
Einzeltermine mit potenziellen Geschaftspartnern vor Ort. Dabei definieren Sie selbst die
Zielgruppen fur Ihre Gespréache, wie zum Beispiel Endkunden, Vertriebspartner, Vertreter aus
Politik und Behorden, Energieversorger, Kreditinstitute oder Dienstleister (Fachberater,
Ingenieurbiros). Anhand lhrer Vorgaben stellt die AHK vor Ort ein individuelles Programm fur
Sie zusammen und arrangiert Ihre Gesprache in der Regel im Hause der entsprechenden
Unternehmen / Institutionen. Auf diese Weise koénnen Sie gleich einen fundierten ersten
Eindruck von lhrem zukiinftigen Partner gewinnen.

Bestandteil der Geschéftsreise ist darlber hinaus eine eintagige zentrale
Prasentationsveranstaltung, deren Publikum gezielt von der AHK angesprochen und
eingeladen wird. Das Interesse an diesen Veranstaltungen bei Politik, Verbanden und
Unternehmen der Lander ist ausgesprochen grol3, was die Anwesenheit vieler interessanter,
hochrangiger Gaste sichert. Dieser direkte Kontakt zu wichtigen Akteuren erleichtert es lhnen,

bestehende Hiurden im Zielmarkt zu meistern.
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Fachreferenten aus dem Zielmarkt und aus Deutschland erdrtern gesetzliche Grundlagen und
Rahmenbedingungen zur Forderung der Erneuerbaren Energien, genehmigungsrechtliche
Aspekte, Stand und Perspektiven der Nutzung der betreffenden EE-Technologie im Zielmarkt,
Trends der technologischen Entwicklung, Best-Practice-Projekte und dergleichen. Im Rahmen
dieser Veranstaltung haben auch Sie die Méglichkeit, Ihr Unternehmen und Ihre Produkte oder

Dienstleistungen zu prasentieren.

3. Organisatorische Details

Sie bekunden Ihr Interesse gegenuber dem mit der jeweiligen Reise beauftragten Dienstleister

oder zentral unter Verwendung des Online- oder Faxformulars auf www.exportinitiative.de. Der

Dienstleister sendet lhnen daraufhin die Anmeldedokumente fir den entsprechenden
Zielmarkt zu. Wenn Sie an einer Geschéftsreise teilnehmen mochten, senden Sie das
unterschriebene Anmeldeformular und den ausgefillten Unternehmensfragebogen an den
darin benannten Ansprechpartner zurtck.

Ihre Unterlagen werden unmittelbar an die AHK weitergeleitet, die sich mit Ihnen in
Verbindung setzt und mit Ihnen die individuelle Recherche Ihrer potentiellen Geschaftspartner
abspricht. Die Basis fur die (Vor-) Auswahl der Gesprachspartner sind lhre Angaben im
Unternehmensfragebogen. Zur Vorbereitung l|hrer Reise werden l|hnen Zielmarkt- und
Brancheninformationen sowie die Unternehmensprofile lhrer Gesprachspartner zur
Verfligung gestellt.

Die AHK stimmt alle organisatorische Details Ihrer Reise mit Ihnen ab. Sie unterstitzt Sie auf
Wunsch auch bei der Vermittlung einer Unterkunft und bei der Organisation der Inlandsreisen
zu lhren Terminen. Bei Bedarf werden Sie vor Ort von einem sprachkundigen AHK-Mitarbeiter
begleitet.

Um die hohe Qualitdt des Programms und die individuelle Betreuung durch die AHK

sicherzustellen, ist die Anzahl der teilinehmenden Unternehmen auf acht pro Reise begrenzt.

Aufgrund der Regelungen des europdaischen Behilferechts ist die AHK verpflichtet, Angaben
zu den bereits erhaltenen De-minimis-Beihilfen Ihres Unternehmens abzufragen. Die AHK

Ubermittelt Ihnen dafir die entsprechenden Informationen und Formulare.
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Zur Evaluierung der AHK-Geschéftsreise wird Ihnen nach der Veranstaltung ein Fragebogen
zugesandt. lhre Einschatzung zu Organisation, Durchfihrung und Ergebnis der Reise
erleichtert es den Akteuren der Exportinitiative, das Programm den sich stetig andernden
Branchen- und marktspezifischen Interessen und Bedurfnissen der Unternehmen anzupassen

und zu verbessern.

4. Unternehmensprésentation

Unternehmensprofil

Zur Unterstitzung der Akquise lhrer potentiellen Geschaftspartner und zur deren Vorbereitung

auf die Gesprachstermine wird die AHK Sie um ein Kurzportrait Ihres Unternehmens (max.

zwei DINA4-Seiten) bitten. Die Unterlagen sollten folgende Informationen enthalten:

- Kurzer Abriss zu Historie, Geschaftsfeld, Produkten, Referenzen;

- Details zu Ihren Produkten / Dienstleistungen (Vorteile, Alleinstellungsmerkmale, Patente
u.a.);

- sonstige fur den Zielmarkt relevante Informationen.

Unternehmensprasentation

Fur Ihre Prasentation auf der zentralen Veranstaltung haben Sie 10-15 Minuten (in Absprache
mit der AHK) zur Verfugung. In der Regel ist die Vortragssprache Deutsch mit
Simultanibersetzung.

Ihre Prasentation sollte kurz und moéglichst prazise auf die Anforderungen des Zielmarktes

zugeschnitten sein. Fur das einheimische Publikum von Interesse sind

Vorteile fur den Nutzer im Zielmarkt;

ausgewahlte (nicht zu komplizierte) technische Daten,

Informationen Uber gewiinschte Kooperationspartner;

Angaben zum Ansprechpartner.

Ihre Power-Point-Prasentation ist dem Dienstleister rechtzeitig vor Beginn der Geschéftsreise
zur Verfugung zu stellen. Sofern von Ihnen nicht anders gewinscht, wird lhre Préasentation

dem einheimischen Publikum elektronisch oder in Form einer Tagungsmappe zur Verfiigung
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gestellt. Wir bitten Sie zu beachten, dass sich unter den Teilnehmern Wettbewerber befinden

koénnten und Ihre Prasentation entsprechend zu gestalten.

Unternehmens- / Produktbroschuren

Stellen Sie sicher, dass Sie ausreichend Produkt- und Unternehmensbroschiren fur Ihre
potentiellen Geschéaftspartner zur Hand haben. Wéahrend der Prasentationsveranstaltung und
der Einzelgesprache werden Sie zahlreiche Gelegenheiten haben, diese auszulegen oder zu

Uberreichen.
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